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De ondernemende sportvereniging

Veel sportverenigingen hebben momenteel te maken met
teruglopende ledenaantallen. Een trend die zich de
afgelopen jaren heeft ingezet. Met name de toegenomen
individualisering in de sport en veranderende behoeftes van
jeugdleden is hier de oorzaak aan. Daardoor is er minder
animo voor vrijwilligerswerk en neemt de betrokkenheid bij Aantal: maximaal 15 deelnemers
de sportvereniging af.

Bestuurders van sportverenigingen zullen creatief moeten
handelen en zich meer bewust moeten zijn van de
veranderen toekomst en daarmee veranderende wensen en

Voor wie: bestuurders en vrijwilligers van
sportverenigingen

Duur: twee dagdelen

Kosten: € 1195,- exclusief btw per groep

behoefte van hun leden.

De vereniging van de toekomst zou niet alleen gericht
moeten zijn op het aanbieden van haar eigen sport maar
vooral ook de samenwerking moeten zoeken met andere
sporten, ander vormen van het huidige sportaanbod en/of
ontplooien van commerciéle activiteiten.

Er liggen voldoende kansen mede omdat veel mensen juist in
deze periode veel waarde hechten aan het sociale aspect van
de vereniging en daarom kunnen veel verenigingen juist nu
het verschil maken door naar de toekomst te kijken maar
ook door allerlei online initiatieven te ontplooien om het
gevoel tussen de leden en de vereniging vast te houden.

In de workshop “De ondernemende vereniging” worden
sportvereniging bestuurders meegenomen in de
veranderende behoeften van leden en waar kansen morgen
en in de toekomst liggen. Daarbij gaan we creatief met

elkaar aan de slag om diverse praktische en uitdagende Organisatie:

ideeén te bedenken. De bestuurders gaan naar huis met De organisatie van de bijeenkomst ligt in handen van
voldoende inspiratie en een direct uit te voeren idee. In de de opdrachtgever. Deze zorgt voor de werving en
vervolg sessie wordt ingegaan op de resultaten van de aanmeldingen van de deelnemers.

uitgevoerde ideeén. Tevens verzorgt en bekostigd de opdrachtgever de

locatie en catering van en tijdens de bijeenkomst.

Wat levert het op:

e Financiéle stabiliteit — samenwerking,evenementen

e Ledenwerving en behoud — innovatieve
programma’s,en lidmaatschapspakketten

e Duurzaamheid en groei — aanpassen aan
veranderende marktomstandigheden

e Community betrokkenheid — betrokkenheid lokale
gemeenschap vergroten

¢ Innovatie en verbetering — nieuwe ideeén en
technologieén toepassen

e Concurrentievoordeel — onderscheiding t.o.v. andere
sportverenigingen
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